
Seuil de Rentabilité 131 ha Santana
UNITS SOLD SALES TOTAL COSTS PROFIT/LOSS

0 €0 €7 000 000 -€7 000 000

200 €1 700 000 €7 590 000 -€5 890 000

400 €3 400 000 €8 180 000 -€4 780 000

600 €5 100 000 €8 770 000 -€3 670 000

800 €6 800 000 €9 360 000 -€2 560 000

1 000 €8 500 000 €9 950 000 -€1 450 000

1 200 €10 200 000 €10 540 000 -€340 000

1 400 €11 900 000 €11 130 000 €770 000

1 600 €13 600 000 €11 720 000 €1 880 000

1 800 €15 300 000 €12 310 000 €2 990 000

2 000 €17 000 000 €12 900 000 €4 100 000

2 200 €18 700 000 €13 490 000 €5 210 000

2 400 €20 400 000 €14 080 000 €6 320 000

2 600 €22 100 000 €14 670 000 €7 430 000

2 800 €23 800 000 €15 260 000 €8 540 000

3 000 €25 500 000 €15 850 000 €9 650 000

3 200 €27 200 000 €16 440 000 €10 760 000

3 400 €28 900 000 €17 030 000 €11 870 000

3 600 €30 600 000 €17 620 000 €12 980 000

3 800 €32 300 000 €18 210 000 €14 090 000

4 000 €34 000 000 €18 800 000 €15 200 000

Fixed Costs (investissement de 7 M euros) €7 000 000

Variable Cost per Unit (3 e/kg. 3´000 euros/
tonne d´ huile d´olive extra vierge)

€2 950

Unit Price (euros/tonne d´huile) €8 500

Unit Increments (production de 167-230 
tonnes d´huile/an)

200

BREAK-EVEN POINT 1 261

COST VS. SALES

€0

€6 666 667

€13 333 333

€20 000 000

€26 666 667

€33 333 333

€40 000 000
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Sales Total Costs

Use this calculator to determine the break-even point for a product: the 
number of units you need to sell for your revenue to equal your costs. Enter 
your costs, unit price, and unit increments in the table below.
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